marketing

Nawet najlepszy produkt czy ustuga potrzebuje skutecznej strategii
marketingowej. Im szybciej swiat ustyszy o Twoim biznesie, tym szybciej
zacznie on przynosi¢ zyski. Niektdorzy wpadaja w btedne koto i czekaja
Z promocja siebie i swojego biznesu az do momentu, gdy to
przedsiewziecie nabierze tempa. Ale jak ma nabrac¢ tempa, skoro zbyt
mato 0séb o nim wie?

Jeszcze przed formalnym zatozeniem firmy mozesz wprowadzi¢ szereg
dziatan, ktore juz beda pracowaty na Twojag korzysc. Jest to szczegdlnie
istotne w biznesach opartych na marce osobistej — czyli na Tobie.




Stworz przynajmniej prostg strone

internetowa, ktora bedzie
wizytowka Twojej firmy. Umiesc
na niej informacje o oferowanych
produktach i ustugach, oraz dane
kontaktowe, tak, aby kazdy mogt
odnalez¢ Cie w sieci i poza nia.

Wybierz kanaty, poprzez ktore

mozesz dotrze¢ do klientow.
Zweryfikuj, na jakich platformach
spotecznosciowych znajdujg sie
Twoi potencjalni klienci i dotacz
do nich. Tworz tresci, ktore
zainteresujg Twoich odbiorcow,
inwestuj w reklame i wspotprace
z innymi (niekonkurencyjnymi)
markami, ktére moga zwiekszyc

Twoje zasiegi i rozpoznawalnosc.

Zbieraj rekomendacje. Jesli nie
masz jeszcze swoich klientow,
mozesz poprosic o opinie na
temat wspotpracy te  osoby,
z ktérymi kiedys pracowatas lub
pracujesz na etacie: przetozonego,
zespot czy klientéw. Mozesz takze
wykonac¢ ustuge lub podarowac
produkt w zamian za podzielenie
sie opinig na jego temat. Zamiesc
je na swojej stronie www lub
skorzystaj z ogdlnodostepnych
miejsc, np. z wizytowki Google.
Zadowoleni klienci pomoga Ci
przyciggac¢ nowych klientow oraz
budowac pozytywny wizerunek

Twojej firmy.

Jesli chcesz zbudowac¢ biznes

oparty na marce osobiste] -
zacznij juz dzis. A tak naprawde,
to juz dawno zaczetas! Kazdy
Z nas jest marka osobista | Twoje
nazwisko juz niesie za soba
pewne informacje. Juz dzis zadbaj
o to jak chcesz byc¢ postrzegana
i jJaka obietnice ma nies¢ za soba

Twoja marka osobista.

Twoja osobista marka
to obietnica dla Twoich klientéw...
obietnica jakosci, spdjnosci,
kompetencji i niezawodnosci.
Jason Hartman

Zadanie dla odwaznych:

popros 5 o0séb z Twojego
otoczenia o szczerg opinie na
Twoj temat - ale tylko tych, od
ktorych  naprawde chcesz a3
ustyszecC i przyjac. Zapytaj jak Cie
postrzegajg, co uwazaja za Twoje
mocne strony, a nad czym warto
by byto jeszcze popracowac.

Odwaga nie oznacza, ze nie
mozesz sie bac. To znaczy, ze
idziesz do przodu mimo strachu.
Wiesz, ze prowadzenie witasnego
biznesu wymaga odwagi? Wiec

do dzieta!

Dorota Lenartowicz | @dorota_lenartowicz

14



